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パッシブ（受身）型

・弊社に諸条件をご教示いただく
・弊社既存の5,000社超のデータから抽出
・弊社がM&Aマッチングサイトに諸条件
を登録

・弊社メールマガジンにて1,200先以上に
買収ニーズを拡散

弊社が継続的にウォッチして、
条件に合う売り案件が出てきたら
まず匿名資料から本格的に検討を開始
＜次頁「匿名資料受領/検討」以降ご参照＞

売手等との守秘義務契約締結以降に
弊社とアドバイザリー契約を締結して
着手金をお支払いただきます
＜「M&Aアドバイザリー業務報酬」ご参照＞

〇：売手等との守秘義務契約締結までは無料
✕：希望条件通りの案件が出る可能性は不透明
✕：競合する買手がいる場合が多い
✕：売手側仲介が両手仲介を条件にする場合あり

アクティブ（積極）型＜左記4点に加えて＞

・諸条件に合う会社の簡易調査データを購入
・検索エンジンでも候補を探索
・詳細調査によりターゲットを絞り込み
・優先順位をつけて弊社が個別に打診

打診先が売却を検討することになったら
守秘義務契約締結から本格的に検討を開始
＜次頁「守秘義務契約締結」以降ご参照＞

競合する買手の有無は打診先次第
＜弊社は原則御社側に立つFA方式とします＞

最初から弊社とアドバイザリー契約を締結
して着手金をお支払いただきます
＜「M&Aアドバイザリー業務報酬」ご参照＞

〇：情報がある限り希望条件通りの案件を探索可能
〇：競合する買手がいる場合が少ない
〇：売手側仲介が両手仲介を条件にしにくい
✕：開始当初に着手金が必要（成約の保証はない）


